
Leistung verbindet!

 

À LA CARTE-TOUR 
2018
09.03.2018 - 23.03.2018

VERBINDLICHE ANMELDUNGTAGESABLAUF

	 09:00	-	09:15	 Anmeldung/Empfang (Melanie Greven)

	 09:15	-	09:45	 Begrüßung (Boris Beermann)

	 09:45	-	10:45	 Speed-Dating (Referenten bewerben ihren Vortrag)

	 10:45	-	11:00	 Kaffeepause

	 11:00	-	11:30	 AMEX Technik 
				    Herr Björn Meyer

				    Resultate 
				    Herr Andreas Grimm

	 11:30	-	12:00	 Rastor 
				    Herr Klaus Kirchberger

				    Die Continentale 
				    Herr Andreas Pecho

	 12:00	-	12:30	 AMEX Kfz 
				    Herr Ferdinand Wekerle

				    Swiss Life 
				    Frau Christine Tyroller

	 12:30	-	13:30	 Mittagessen

	 13:30	-	14:00	 Generali 
				    Herr Andreas Schwaiger

				    Interrisk 
				    Herr Sascha Baudis

	 14:00	-	14:30	 AMEX Vorsorge/Vertrieb 
				    Herr Daniel Wagner

				    ARAG 
				    Herr Alfred Piehler

	 14:30	-	14:45	 Kaffeepause

	 14:45	-	15:15	 AMEX Komposit 
				    Herr Pedro Martinho

				    Medienversicherung 
				    Herr Günther Bogdanovic

	 15:15	-	16:00	 Persönliches Gespräch/Standbesuch 
				    Basler, Covomo,  
				    Gohm & Graf Hardenberg, WWK

	 Freitag, 09.03.2018 – Europa-Park Rust (Auftakt)
	 Erlebnishotel Santa Isabel, 
	 Europa-Park-Straße 4, 77977 Rust

	 Dienstag, 13.03.2018 – Melle/Osnabrück
	 Van der Valk Hotel 
	 Wellingholzhausener Straße 7, 49324 Melle

	 Mittwoch, 14.03.2018 – Gladbeck
	 Van der Valk Hotel 
	 Bohmertstraße 333, 45964 Gladbeck

	 Donnerstag, 15.03.2018 – Lahnstein/Koblenz
	 Wyndham Garden 
	 Zu den Thermen 2, 56112 Lahnstein

	 Freitag, 16.03.2018 – Leimen/Heidelberg
	 Villa Toskana 
	 Hamburger Straße 4-10, 69181 Leimen

	 Dienstag, 20.03.2018 – Potsdam/Werder
	 Resort Schwielowsee 
	 Am Schwielowsee 117, 14542 Werder

	 Mittwoch, 21.03.2018 – Leipzig
	 Holiday Inn 
	 Aue-Park-Allee 3-7, 06237 Leuna

	 Donnerstag, 22.03.2018 – Würzburg
	 GHOTEL hotel & living 
	 Schweinfurter Straße 3, 97080 Würzburg

	 Freitag, 23.03.2018 – Stuttgart
	 NH Stuttgart Airport 
	 Bonländer Hauptstraße 145, 70794 Filderstadt

Datum	 Unterschrift	

Vermittlernummer

Vorname	 Nachname

E-Mail

BITTE AUSGEFÜLLT ZURÜCK AN MELANIE GREVEN 
Fax: 07631/36 40  90  117    E-Mail: m.greven@amex-online.de 
oder anmelden über www.amex-online.de

Bitte beachten Sie, dass bei Nichtteilnahme nach verbindlicher An- 
meldung Stornogebühren in Höhe von 30,– € entstehen, insofern keine 
schriftliche Abmeldung (per E-Mail an m.greven@amex-online.de oder 
per Fax an 07631/36 40 90 117) bis 7 Tage vor Veranstaltung eingegangen 
ist!

TERMINE (bitte ankreuzen)

09.03.2018	 RUST (EUROPA-PARK)
13.03.2018	 MELLE/OSNABRÜCK
14.03.2018	 GLADBECK
15.03.2018	 LAHNSTEIN/KOBLENZ
16.03.2018	 LEIMEN/HEIDELBERG
20.03.2018	 POTSDAM/WERDER
21.03.2018	 LEIPZIG
22.03.2018	 WÜRZBURG
23.03.2018	 STUTTGART
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TOURTERMINE



Wir freuen uns auf Sie!

Ihr

Boris Beermann

In neun Städten haben Sie die Möglichkeit in abwechslungsreichen Vorträgen sowie an den Infoständen zu den Themen  
Komposit, Technik, Vorsorge, KV, Kfz, D&O, Leasing und Nachfolge alles Wissenswerte zu erfahren.

Das AMEX Tour-Team besteht in diesem Jahr aus Frau Greven, Herr Meyer, Herr Martinho, Herr Wagner, Herr Wekerle und  
meiner Person, sowie kompetenten Ansprechpartnern der nachstehenden Versicherungs- und Partnergesellschaften:

Besuchen Sie uns, nutzen Sie den Dialog und nehmen Sie die entscheidenden Verkaufsargumente für Ihr nächstes  
Kundengespräch, neueste Informationen aus der Branche und viele spannende Momente sowie Ihre persönlichen  
Weiterbildungspunkte bei „gut beraten“ mit nach Hause!

 PLUS
 WEITERE GESELLSCHAFTEN STEHEN MIT EINEM STAND 

	 FÜR SIE ZUM PERSÖNLICHEN GESPRÄCH ZUR VERFÜGUNG

THEMEN FACHVORTRÄGE

 AMEX
 AMEX TECHNIK

	 Die AMEX Plattformen und AMEX Rechner: Alt-Tarif-Check,  
	 Komposit Privat Plattform, Komposit Gewerbe Plattform

 Generali
 NEUHEITEN UND LEISTUNGSVERBESSERUNGEN

	 BHV für Handel, Handwerk, Dienstleistung, Leistungsver- 
	 besserungen zur BHV ars protéc, das neue Maschinenbruch- 
	 konzept, Veränderungen zur Gebäudeversicherung

 AMEX
 AMEX KOMPOSIT 

	 Die AMEX Gewerbekonzepte - Leistungsaspekte und Anwendung

 Rastor
 WIESO D&O?

	 Grundzüge der Haftung von Unternehmens-Verantwortlichen 
 	 und deren Absicherung - erläutert an Fallbeispielen

 Resultate
 ERFOLGREICHE NACHFOLGEPLANUNG

	 Bestandsverkauf, Nachfolgeplanung – Aktueller Marktüber- 
	 blick, Unterscheidungen

 AMEX
 AMEX VERTRIEB

	 Interessante Verkaufsansätze für mehr Umsätze, Personen- 
	 versicherungen über AMEX

 ARAG
 ELEKTRONIKSCHUTZ: VERSICHERUNGSSCHUTZ BEI UNACHT- 

	 SAMKEIT UND FEHLBEDIENUNG & RS HIGHLIGHTS
	 Der Arag E-Schutzbrief und seine Leistungen

 AMEX
 AMEX KFZ - NEUES AUS DEM KFZ-VERSICHERUNGSMARKT

	 Neue Kfz-Tarife (Privat), AMEX-Premiumprodukte, AMEX-Kfz  
	 Gewerbe: Flottenmodelle, Zusatzbausteine, richtig einstufen, 
	 Risikobewertung, AMEX-Kfz E-Mobilität: Pangea Sachver- 
	 sicherung, Leistungsbausteine

SEHR GEEHRTE DAMEN UND HERREN,
LIEBE KOLLEGINNEN UND KOLLEGEN,

vieles hat die Branche im Jahr 2017 wieder bewegt, dabei hat die Digitalisierung eine  
sehr große Rolle gespielt. Für einige ist sie mittlerweile schon das Unwort des Jahres,  
aber machen wir uns nichts vor, wir brauchen die Digitalisierung für schlanke Prozesse, 
bessere Abläufe und Kosteneinsparungen. Dennoch sollten wir den Faktor „Mensch“ 
nicht vergessen, der den Kunden immer noch persönlich berät und damit auch erfolgreich  
ist. Wir haben 2017 beide Ziele vor Augen gehabt und werden das auch weiterhin tun!

Deshalb sind wir auch 2018 wieder mit unserer AMEX à la carte-Tour bundesweit und  
persönlich für Sie unterwegs.

 Swiss Life
 HAFTUNGSSICHER BERATEN MIT DEN BRANCHENLÖSUNGEN: 

	 KLINIKRENTE.BU UND METALLRENTE.BU
	 Welche Zielgruppen können angesprochen werden, Highlights 
	 der Branchenlösungen der Berufsunfähigkeit, Zusatzoptionen  
	 zur Berufsunfähigkeit, Vertriebstipps

 Medienversicherung
 HAUSRATVERSICHERUNG

	 Die richtige Hausratversicherung für Ihren Hausrat. Leistungs- 
	 stark und günstig. Ein komplettes Produkt

 Die Continentale
 KV VOLLVERSICHERUNG SPEZIELL FÜR ÄRZTE

	 Lernen Sie den COMFORT-MED als leistungsstarken Tarif für 
	 diese Zielgruppe kennen

 Interrisk
 DIE PRIVATE UNFALLVERSICHERUNG ALS LEBENSPHASEN- 

	 MODELL? NEUE ANSÄTZE IN DER KUNDENBERATUNG 
	 Anhand der drei Zielgruppen Kinder, Berufstätige & Rentner  
	 werden die gesetzlichen Absicherungen, die Gefahren sowie 
	 die individuellen Lösungsansätze vorgestellt


